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Pour toute information complémentaire, contactez-nous !
castelnaudary@bgeoa.fr

castelnaudary@bgeoa.fr04 68 94 16 40
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Toute notre équipe est formée et sensibilisée au handicap et à l’accueil du public handicapé.

Laurence Delmas, référente handicap, saura vous conseiller et étudier avec vous, les 
mesures de compensation à mettre en place pour vous permettre d’intégrer la formation.
Pour cela signalez vous lors de votre premier contact à notre chargée d’accueil ou contactez 
la directement : l.delmas@bge-lc.fr tel : 04 64 94 16 40

VOUS ETES EN SITUATION DE 
HANDICAP ?

mailto:castelnaudary@bgeoa.fr
mailto:l.delmas@bge-lc.fr


Pour toute information complémentaire, contactez-nous !
castelnaudary@bgeoa.fr

castelnaudary@bgeoa.fr04 68 94 16 40

Réussissez la création et le développement 
de votre entreprise avec BGE !

Gagnez en autonomie et montez en compétences 
avec l’offre conseil-formation pour les 
entrepreneurs proposée par BGE. Quel que soit 
votre projet et votre profil nous avons la solution 
adaptée à votre besoin.

Faites le choix de l’efficacité !

Les 10 raisons de choisir BGE
1. Investissement durable 

Acquérir des compétences entrepreneuriales transversales est un facteur clé pour créer une entreprise et réussir.

2. Qualité & expertise
BGE est un organisme de formation spécialisé en création d’entreprise depuis 40 ans. Toutes les structures BGE 
répondent au décret qualité de 2015 et sont labellisées Qualiopi.

3. Expérience
Des formateurs spécialisés et rigoureusement sélectionnés

4. Sur mesure
L’accompagnement et la formation sont personnalisés pour s’adapter à votre réalité et vos besoins 
(présentiel/distanciel, court / long, individuel / collectif…)

5. Proximité 
550 lieux d’accueil vous sont proposés pour vous faciliter l’accès à la formation.

6. Compétences reconnues
Car certifier vos acquis contribue à la sécurisation de votre parcours professionnel, BGE propose une gamme de 
certifications couvrant l’ensemble du chemin entrepreneurial.

7. Accompagnement dans la durée 
Les conseillers-formateurs de BGE sont à vos côtés tout au long de votre parcours (en amont de la réflexion, pour 
accompagner la création, en aval pour sécuriser et développer votre activité).

8. Accès à des réseaux 
Car il est important de bien savoir s’entourer, BGE vous fait bénéficier de ses réseaux d’entrepreneurs et de 
partenaires (experts, financeurs…) et vous ouvre la porte de ses clubs de chefs d’entreprise pour échanger entre pairs.

9. Financement attractif 
L’ensemble des prestations de service de BGE Ouest Audois peut être éligible à un financement, en fonction de votre 
situation..

10. Résultats 
Être accompagné par un professionnel favorise la pérennité de son entreprise (80 % de pérennité à 3 ans pour les 
entreprises créées après un accompagnement par BGE, contre 70 % pour la moyenne nationale).

Une équipe à votre écoute
• Vous hésitez entre plusieurs formations ?
• Vous souhaitez concevoir un parcours sur mesure ?
• Vous voulez en savoir plus sur les démarches à accomplir ?

Notre équipe est à votre écoute pour répondre 
à toutes vos questions.

Modalités de prise en charge
Que vous soyez salarié, indépendant, demandeur d’emploi ou 
agent de la fonction publique, de nombreux dispositifs peuvent 
vous permettre de financer vos formations (partiellement ou 
totalement). Notre équipe définira avec vous, au vu de votre 
situation, les modalités de financement envisageables et vous 
accompagnera dans toutes les démarches à effectuer.
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Pour toute information complémentaire, contactez-nous !
castelnaudary@bgeoa.fr

castelnaudary@bgeoa.fr04 68 94 16 40
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Durée de la formation

Dates et lieux de la formation

Formateur

Construire son étude de marché

Segmenter son marché

Etudier sa politique de prix

Planifier les actions commerciales à mettre en œuvre

Déterminer un Chiffre d’affaires cohérent et réaliste

Réaliser un Business plan pour la recherche d’un financement 

Toute personne, quel que soit
son niveau ou statut
préalable, porteuse d’un
projet de création ou de
reprise d’entreprise.

MARKETING / COMMUNICATION/PRÉVISIONNEL

Rendez-vous individuels d’une 
heure

11 heures en présentiel ou visio

+ travail asynchrone en autonomie

(8 heures)

Programme
• Etude du marché : 

Marché et évolution du secteur  : l’offre, la demande
Identification des marchés cibles

• Les prix de vente  et tarifs :
Recherche des fournisseurs et les conditions d’achat
Calculs des coûts de revient et temps de production

• La commercialisation :
La Stratégie de Communication
Les canaux de distribution
La prospection

• Prévisionnel formalisé pour la recherche d’un 
financement (compte de résultat, bilan, tableau de 
trésorerie à 3 ans)

Méthodes pédagogiques :
Utilisation de l’outil BGEPRO
Recherche terrain des éléments constitutifs de l’étude de 
marché, plan de communication, prévisionnel
Modalités d’évaluation
Le conseiller valide chaque étape rédigée sur le BGEPRO
Modalités d’accès :
Demande de rendez-vous par mail 
ou téléphone pour un entretien de 
positionnement

Monter son Business plan avec BGEPRO 

Parler, lire et écrire le français
Calculer les 4 opérations de
base en mathématiques
Savoir se servir d’un ordinateur
et d’internet

Entrées et sorties permanentes.

CASTELNAUDARY  :  9 av. Pompidou
LIMOUX  :   7 rue du Cougaing
VISIO : ZOOM

Satisfaction 
5,8/6

en 2025, sur le retour 
de 17 stagiaires  

Financeurs

PublicObjectifs de la formation

Pré-requis

Nos formateurs sont des experts
reconnus de la création et du
développement des entreprises et
ont une expérience significative
dans leur domaine d’activité. Ils
sauront répondre à vos besoins.

5

L'accessibilité aux personnes en
situation de handicap est prévue
pour cette formation. Le premier
contact avec BGE permettra de
recueillir les besoins d’adaptation.
Notre référent handicap est à votre
écoute au 04 68 94 16 40

Tarifs :  935 €
Rapprochez vous d’un conseiller pour connaître les 

modalités de prise en charge ou obtenir un devis gratuit, 

personnalisé sur parcours modulable selon vos besoins

mailto:castelnaudary@bgeoa.fr


MARTEKING et 
COMMUNICATION
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Pour toute information complémentaire, contactez-nous !
castelnaudary@bgeoa.fr

castelnaudary@bgeoa.fr04 68 94 16 40
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Durée de la formation

Dates et lieux de la formation

Formateur

Construire son étude de marché

Segmenter son marché

Etudier sa politique de prix

Planifier les actions commerciales à mettre en œuvre

Déterminer un Chiffre d’affaires cohérent et réaliste

Toute personne, quel que soit
son niveau ou statut préalable,
porteuse d’un projet de création
ou de reprise d’entreprise.

MARKETING / COMMUNICATION

Forfait formation et 
accompagnement

Formation collective de 3 heures en 
présentiel ou en distanciel selon session

+ travail asynchrone en autonomie

(4 heures)

+ Rdv individuel 1 heure en présentiel ou 
visio

Programme :
• Etude du marché : 

Marché et évolution du secteur  : l’offre, la demande
Identification des marchés cibles

• Les prix de vente  et tarifs :
Recherche des fournisseurs et les conditions d’achat
Calculs des coûts de revient et temps de production

• La commercialisation :
La Stratégie de Communication
Les canaux de distribution
La prospection

• L’objectif de chiffre d’affaires
Méthodes pédagogiques :
Power point
Echanges d’expériences, actions participatives
Mise en situation sur Model Business Canva
Modalités d’évaluation
Le conseiller valide chaque étape rédigée sur le modèle 
Business Canvas
Modalités d'accès : 
Inscription sur demande après un 
entretien de diagnostic de projet.

Les bases de l'étude de 
marché et du prévisionnel

Parler, lire et écrire le français
Calculer les 4 opérations de base
en mathématiques
Savoir se servir d’un ordinateur et
d’internet

Planning page 15

CASTELNAUDARY  :  9 av. Pompidou
LIMOUX  :   7 rue du Cougaing
VISIO : ZOOM

Satisfaction 
5,8/6

en 2025, sur le retour 
de 32 stagiaires  

Financeurs

Public
Objectifs de la formation

Pré-requis

Nos formateurs sont des experts 
reconnus de la création et du 
développement des entreprises et ont 
une expérience significative dans leur 
domaine d’activité. Ils sauront répondre 
à vos besoins. 
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L'accessibilité aux personnes en 
situation de handicap est prévue pour 
cette formation. Le premier contact 
avec BGE permettra de recueillir les 
besoins d’adaptation.
Notre référent handicap est à votre 
écoute au 04 68 94 16 40  

Tarifs :  255 €
Rapprochez vous d’un conseiller pour connaître les 

modalités de prise en charge ou obtenir un devis gratuit, 

personnalisé sur parcours modulable selon vos besoins

mailto:castelnaudary@bgeoa.fr


Pour toute information complémentaire, contactez-nous !
castelnaudary@bgeoa.fr

castelnaudary@bgeoa.fr04 68 94 16 40
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Durée de la formation

Dates et lieux de la formation

Formateur

Définir les cibles

Identifier les canaux de communication

Choisir les outils et les moyens de communication

Adapter les outils de communication à son activité et la cible en 
fonction du budget

Toute personne, quel que soit
son niveau ou statut préalable,
porteuse d’un projet de création
ou de reprise d’entreprise.

MARKETING / COMMUNICATION

Forfait formation et 
accompagnement

Formation collective de 3 heures en 
présentiel ou en distanciel selon 

session

+ travail asynchrone en autonomie

(4 heures)

+ Rdv individuel 1 heure en présentiel ou 
visio

Programme

7 étapes clés pour réussir un plan de communication :

1. Le diagnostic sur les forces, les faiblesses, les opportunités et les 
menaces de l’entreprise pour vous aider à définir vos objectifs 

2. Vos objectifs de votre stratégie de communication pour être au plus 
proche du résultat attendu !

3. Vos cibles de prospects et clients pour bien les connaître et adapter 
votre message !

4. Vos messages pour être sûr de parler le même langage !

5. Vos outils et « Trucs et astuces, Liens pour aller plus loin » !

6. Votre plan de communication car c’est mieux quand on est organisé 

7. L’analyse de vos performances (reporting et suivi) pour pouvoir ajuster et 
développer ses réussites ! 

Méthodes pédagogiques :
Power point, modèles et outils du formateur 

Echanges d’expérience, actions participatives

Mise en situation sur support fourni

Modalités d’évaluation
Le conseiller valide chaque étape rédigée 

sur le support fourni en séance.

Modalités d'accès : 
Inscription sur demande après un 
entretien de diagnostic de projet

Apprendre à créer son plan 
de communication

Parler, lire et écrire le français
Calculer les 4 opérations de base
en mathématiques
Savoir se servir d’un ordinateur et
d’internet

Planning page 15.

CASTELNAUDARY  :  9 av. Pompidou
LIMOUX  :   7 rue du Cougaing
VISIO : ZOOM

Satisfaction 
5,7/6

en 2025, sur le retour 
de 58 stagiaires  

Public

Objectifs de la formation

Pré-requis

Nos formateurs sont des experts 
reconnus de la création et du 
développement des entreprises et ont 
une expérience significative dans leur 
domaine d’activité. Ils sauront répondre 
à vos besoins. 
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L'accessibilité aux personnes en 
situation de handicap est prévue pour 
cette formation. Le premier contact 
avec BGE permettra de recueillir les 
besoins d’adaptation.
Notre référent handicap est à votre 
écoute au 04 68 94 16 40  

Financeurs

Tarifs : 255 € 
Rapprochez vous d’un conseiller pour connaître les 

modalités de prise en charge ou obtenir un devis gratuit, 

personnalisé sur parcours modulable selon vos besoins

mailto:castelnaudary@bgeoa.fr


Pour toute information complémentaire, contactez-nous !
castelnaudary@bgeoa.fr

castelnaudary@bgeoa.fr04 68 94 16 40
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Durée de la formation

Dates et lieux de la formation

Formateur

Définir les cibles

Identifier et savoir choisir les outils et les moyens de prospection

Préparer le suivi de sa prospection

Analyser le bilan des actions de prospection

Toute personne, quel que soit
son niveau ou statut préalable,
porteuse d’un projet de création
ou de reprise d’entreprise.

MARKETING / COMMUNICATION

Forfait formation et 
accompagnement

Formation collective de 3 heures en 
présentiel ou en distanciel selon 

session

+ travail asynchrone en autonomie

(4 heures)

+ Rdv individuel 1 heure en présentiel

ou visio

Programme

La prospection, c’est quoi ?

Définir vos objectifs

Réflexion sur la cible

Choisir les moyens de prospection

Mettre en place le plan d’actions

Préparer sa prospection en amont 

Réaliser les suivis, relances et bilan

Méthodes pédagogiques :
Power point, modèles et outils du formateur 
Echanges d’expérience, actions participatives
Mise en situation sur support fourni

Modalités d’évaluation
Le conseiller valide chaque étape rédigée sur le support 
fourni en séance.

Modalités d'accès : 
Inscription sur demande après un 
entretien de diagnostic de projet

La prospection

Parler, lire et écrire le français
Calculer les 4 opérations de base
en mathématiques
Savoir se servir d’un ordinateur et
d’internet

Planning page 15

CASTELNAUDARY  :  9 av. Pompidou
LIMOUX  :   7 rue du Cougaing
VISIO : ZOOM

Satisfaction 
5,8/6

en 2025, sur le retour 
de 26 stagiaires  

Public

Objectifs de la formation

Pré-requis

Nos formateurs sont des experts 
reconnus de la création et du 
développement des entreprises et ont 
une expérience significative dans leur 
domaine d’activité. Ils sauront répondre 
à vos besoins. 
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L'accessibilité aux personnes en 
situation de handicap est prévue pour 
cette formation. Le premier contact 
avec BGE permettra de recueillir les 
besoins d’adaptation.
Notre référent handicap est à votre 
écoute au 04 68 94 16 40  

Financeurs

Tarifs : 255 € 
Rapprochez vous d’un conseiller pour connaître les 

modalités de prise en charge ou obtenir un devis gratuit, 

personnalisé sur parcours modulable selon vos besoins

mailto:castelnaudary@bgeoa.fr


Pour toute information complémentaire, contactez-nous !
castelnaudary@bgeoa.fr

castelnaudary@bgeoa.fr04 68 94 16 40
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Durée de la formation

Dates et lieux de la formation

Formateur

Préparer le RDV commercial

Découvrir les besoins et les enjeux du RDV

Conclure le RDV 

Toute personne, quel que soit
son niveau ou statut préalable,
porteuse d’un projet de création
ou de reprise d’entreprise.

MARKETING / COMMUNICATION

Forfait formation et 
accompagnement

Formation collective de 3 heures en 
présentiel ou en distanciel selon 

session

+ travail asynchrone en autonomie

(4 heures)

+ Rdv individuel 1 heure en présentiel

ou visio

Programme

Préparer le RDV

Durant le RDV, découvrir son interlocuteur avec la 
méthode SONCAS, présenter ses produits ou prestations 
avec la méthode CAB, répondre aux objections avec la 
méthode CRAS

Conclure le RDV

Réaliser les suivis, relances et bilans

Méthodes pédagogiques :
Power point, modèles et outils du formateur 
Echanges d’expériences, actions participatives, 
Jeux de rôle

Modalités d’évaluation
Le conseiller valide chaque étape par des questions quiz

Modalités d'accès : 
Inscription sur demande après un 
entretien de diagnostic de projet

Le RDV commercial

Parler, lire et écrire le français
Calculer les 4 opérations de base
en mathématiques
Savoir se servir d’un ordinateur
et d’internet

Planning page 15

CASTELNAUDARY  :  9 av. Pompidou
LIMOUX  :   7 rue du Cougaing
VISIO : ZOOM

Satisfaction 
5,8/6

en 2025, sur le retour 
de 25 stagiaires  

Public

Objectifs de la formation

Pré-requis

Nos formateurs sont des experts 
reconnus de la création et du 
développement des entreprises et ont 
une expérience significative dans leur 
domaine d’activité. Ils sauront répondre 
à vos besoins. 
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L'accessibilité aux personnes en 
situation de handicap est prévue pour 
cette formation. Le premier contact 
avec BGE permettra de recueillir les 
besoins d’adaptation.
Notre référent handicap est à votre 
écoute au 04 68 94 16 40  

Financeurs

Tarifs : 255 €  
Rapprochez vous d’un conseiller pour connaître les 

modalités de prise en charge ou obtenir un devis gratuit, 

personnalisé sur parcours modulable selon vos besoins

mailto:castelnaudary@bgeoa.fr


GESTION
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Pour toute information complémentaire, contactez-nous !
castelnaudary@bgeoa.fr

castelnaudary@bgeoa.fr04 68 94 16 40
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Durée de la formation

Dates et lieux de la formation

Formateur

Savoir utiliser le logiciel Supernova pour :

● Identifier l’ensemble des coûts
● Calculer le chiffre d’affaires prévisionnel
● Elaborer :

✓ un compte de résultat prévisionnel, 
✓ un plan de financement au démarrage, à trois ans 
✓ un plan de trésorerie

● Définir le seuil de rentabilité

Toute personne, quel que soit 
son niveau ou statut préalable, 
porteuse d’un projet de création 
ou de reprise d’entreprise.

MARKETING / COMMUNICATION

Forfait formation et 
accompagnement

3  heures en présentiel ou en visio selon 
session

+ travail asynchrone  (6 heures ou plus 
selon projet)

+ Rdv individuel 1 heure en présentiel ou 
visio

Programme
Présentation et démonstration du logiciel Supernova 
permettant de faire :

• Le plan de financement initial 

• Le Chiffre d’affaires prévisionnel

• Le Compte de résultat prévisionnel 

• La Capacité d’Autofinancement 

• Le Seuil de rentabilité 

• Le Plan de financement à trois ans 

• Le Plan de trésorerie

Méthodes pédagogiques :
Power point, modèles et outils du formateur 
Echanges d’expérience, actions participatives
Démonstration du logiciel à partir d’un 
projet fictif choisi avec les participants

Modalités d’évaluation
Le conseiller valide votre avancement 
lors des entretiens individuels

Modalités d'accès : 
Inscription sur demande après un 
entretien de diagnostic de projet

Atelier Supernova - Un outil au service de votre 
entreprise -

Parler, lire et écrire le français 
Calculer les 4 opérations de base en 
mathématiques 
Avoir une stratégie commerciale 
établie
Savoir se servir d’un ordinateur et 
d’internet

Planning page 15

CASTELNAUDARY  :  9 av. Pompidou
LIMOUX  :   7 rue du Cougaing 
VISIO : ZOOM

Satisfaction 
5,8/6

en 2025, sur le retour de 
38 stagiaires  

PublicObjectifs de la formation

Pré-requis

Nos formateurs sont des experts 
reconnus de la création et du 
développement des entreprises et ont 
une expérience significative dans leur 
domaine d’activité. Ils sauront répondre 
à vos besoins. 

GESTION 
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L'accessibilité aux personnes en 
situation de handicap est prévue pour 
cette formation. Le premier contact 
avec BGE permettra de recueillir les 
besoins d’adaptation.
Notre référent handicap est à votre 
écoute au 04 68 94 16 40  

Financeurs

Tarifs : 255€
Rapprochez vous d’un conseiller pour connaître les 

modalités de prise en charge ou obtenir un devis gratuit, 

personnalisé sur parcours modulable selon vos besoins

mailto:castelnaudary@bgeoa.fr


FORMALITES 
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Pour toute information complémentaire, contactez-nous !
castelnaudary@bgeoa.fr

castelnaudary@bgeoa.fr04 68 94 16 40

14

Durée de la formation

Dates et lieux de la formation

Formateur

Connaître les Formalités de la Micro Entreprise

Poser vos questions sur les différentes thématiques

Toute personne, quel que soit 
son niveau ou statut préalable, 
porteuse d’un projet de création 
ou de reprise d’entreprise.

MARKETING / COMMUNICATION

Forfait formation et 
accompagnement

2 séances en visio ou en présentiel 
selon les sessions de 1  heure à 1h30

+ travail asynchrone  (1 heure)

+ Rdv individuel 1 heure en

présentiel ou visio

Programme

• Les  conditions d’accès au régime de la Micro-entreprise 
(seuil de CA, activités exclues…)

• La protection du patrimoine
• Les aides à la création d'entreprise
• Le statut juridique et les obligations comptables
• Les charges fiscales
• Le volet fiscal : TVA et Impôts locaux
• La protection sociale
• Je déclare mon activité
• Je crée mes espaces en ligne
• Comment facturer
• Calendrier annuel des obligations fiscales et sociales
• Les conditions de sortie du statut de la Micro-entreprise

Méthodes pédagogiques :
Power point, modèles et outils du formateur 
Echanges d’expériences, actions participatives suite à la 
lecture du guide URSSAF, d’articles en ligne, de visionnages 
de vidéos type tutos, tableau Excel fourni avec formules 
pré-enregistrées

Modalités d’évaluation
Le conseiller valide chaque étape 
par des questions quiz

Modalités d'accès : 
Inscription sur demande après un 
entretien de diagnostic de projet

19

Les formalités de la Micro-
entreprise 

Savoir lire et écrire
Avoir suivi les étapes du
«Parcours du créateur » tel que
l’étude de marché, le
prévisionnel, etc… (facultatif si
ce parcours est en cours ou
envisagé avant l’immatriculation)

Planning page 15
CASTELNAUDARY  :  9 av. Pompidou
LIMOUX  :   7 rue du Cougaing
VISIO : ZOOM

Satisfaction 
5,8/6

en 2025, sur le 
retour de 39 

stagiaires  

PublicObjectifs de la formation

Pré-requis

Nos formateurs sont des experts 
reconnus de la création et du 
développement des entreprises et ont 
une expérience significative dans leur 
domaine d’activité. Ils sauront répondre 
à vos besoins. 

FORMALITÉS 

L'accessibilité aux personnes en 
situation de handicap est prévue pour 
cette formation. Le premier contact 
avec BGE permettra de recueillir les 
besoins d’adaptation.
Notre référent handicap est à votre 
écoute au 04 68 94 16 40  

Financeurs

Tarifs : 255€ 
Rapprochez vous d’un conseiller pour connaître les 

modalités de prise en charge ou obtenir un devis gratuit, 

personnalisé sur parcours modulable selon vos besoins

mailto:castelnaudary@bgeoa.fr


Pour toute information complémentaire, contactez-nous !
castelnaudary@bgeoa.fr

castelnaudary@bgeoa.fr04 68 94 16 40

PROGRAMME
2eme semestre 2026 

Actions financées par : 

ATELIERS COLLECTIFS EN DISTANCIEL :

Marketing / Communication

• Les bases de l’étude de marché et du prévisionnel via le 
Modèle Canvas

08/09/2026 03/11/2026

• Apprendre à créer son Plan de communication 15/09/2026 17/11/2026

• La prospection 13/10/2026 15/12/2026

• Le RDV commercial 20/10/2026 22/12/2026

Gestion

• Atelier Supernova - Un outil au service de votre entreprise –
Le prévisionnel

22/09/2026 24/11/2026

Formalités

• Les formalités de la Micro entreprise 29/09/2026 et 
06/10/2026

01/12/2026 et 
08/12/2026

15

Délais et modalités d’accès :
Prévoyez un minimum de 1 mois pour accéder à la formation. Sous réserve du
nombre d’inscrits, d’acceptation et de la prise en charge du financement.

mailto:castelnaudary@bgeoa.fr


castelnaudary@bgeoa.fr

hva@bgeoa.fr

www.bgeoccitane.fr

castelnaudary@bgeoa.fr
hva@bgeoa.fr

www.bgeoccitane.fr

04 68 94 16 40

BGE Ouest Audois
9, avenue Georges Pompidou

11400 Castelnaudary

Organisme enregistré sous le 
numéro d’activité N° 91 11 00984 11
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Marie Jo Joulia

mj.joulia@bge-lc.fr

Conseillère Formatrice
Référent qualité 

24 ans d’expérience en 
accompagnement et formations
de  créateurs / repreneurs d’activités, 
chefs d’entreprise, et financement de 
projets

Chantal Merlin

c.merlin@bge-lc.fr

Conseillère Formatrice

Référent formation

6 ans d’expérience en lien avec 
création entreprise. 

Laurence Delmas

l.delmas@bge-lc.fr

Conseillère Formatrice
Référente handicap
Gérante

27  ans d’expérience en conseil, 
accompagnement, formations  
de  créateurs / repreneurs d’activités, 
chefs d’entreprise

Présentation de notre équipe
BGE ouest audois

Nos formateurs sont des experts reconnus de la création et du développement des entreprises et ont une expérience 
significative dans leur domaine d’activité. Ils sauront répondre à vos besoins

BGE OUEST AUDOIS
9 avenue Georges Pompidou

11400 Castelnaudary

04 68 94 16 40

contact@bgeoa.fr

mailto:castelnaudary@bgeoa.fr
mailto:hva@bgeoa.fr
http://www.bgeoccitane.fr/
mailto:mj.joulia@bge-lc.fr
mailto:c.merlin@bge-lc.fr
mailto:l.delmas@bge-lc.fr
mailto:contact@bgeoa.fr
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